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Az idobeli fejlodés generalta valtozasok

Hogyan valtozott meg gydkeresen az eletlink?
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A globalizacié egy fantasztikus Uj vilagot teremtett az embereknek... Barhol és barmikor megvasarolhatnak szinte
mindent. Kbnnyen hozzaférhetnek a megfizethetd és a luxus termékekhez, a sajat markas és a top markak legdragabb

arucikkeihez egyarant. A valasztas szabadsaga és sokszinlsége az, amit mindannyian élvezink... A PREDIKTIV ELEMZESI
TECHNIKAK hasznalata nélkiilozhetetlenné valt azok szamara, akik ki akarnak tdnni a tomegbol!




“Unlocking the power of data”

Az adatok elérhetoek, de kihasznalatlanok maradnak

A cegek hozzajutnak a megfeleld informacidokhoz, de vajon
tudnak-e rajuk épitkezni?

A vallalatok minddssze 12%-a tud sikeresen cselekvési tervet generalni az elérhet6 adatok alapjan. A

tobbseg elveszik a KPI-ok Utvesztoiben

The Useful Data GAP Produce

' Data
12%

Executives who feel they

understand the impact data
will have on their U Se
organizations Data
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“Unlocking the power of data”
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KPl-ok = A ,Visszapillanto tikor” szindroma




“Unlocking the power of data”

KPP-k = A Prediktiv Elemzési technikak hasznalata teszi lehetdve, hogy
pontos elGrejelzéseket generaljunk és - erre épitve - cselekedjunk !!




“Unlocking the power of data”

Mikroekonémia -Uzleti Erték

Netto Jelenértek (Az 1dé szerepe...)

N

& (1+r)0

Where
C, is the net cash flow in time period t

r is the discount rate

t is the time period
N is the total number of time periods considered

RetailZoom®
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Alacsony

“Unlocking the power of data”

RetailZoom®

KPl-ok + KPP-k

Mi fog torténni most?
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“Unlocking the power of data”

Prediktiv elemzési technikak a gyakorlatban

Hogyan mukodik és mi teszi lehetove?

Mi torténik a hattérben?

% A tranzakcionalis adatok segitsegével részletesen és alaposan kielemzi a multbéli torténéseket
(Mesterséges Intelligencia)

% Kulonbozo statisztikai modellek segitségével feltérképezi a fellelheté mintazatokat és az adatok kozotti
Osszefliggéeseket

X/

% Alkalmazza az el6rejelzési technikakat és gépi tanulasi mechanizmusokat (Machine Learning)

Mit érzékel ebbol a felhasznalo?

v' Az informaciétechnologia rohamos fejlodése tette és teszi lehetove
v Az outputok kdnnyen értelmezhetbek és egyértelmiek a felhasznalok szamara

v Nincs szlikség tobbe tobb napos/hetes ,futtatasra”, az informaciok szinte azonnal elérhetéek, és
beépithetoek az tzleti folyamatokba



“Unlocking the power of data”™

P , RetailZoom®
Néhany KPP a gyakorlatbol

Milyen pluszt adhatnak a KPP-k...

5bb teliesitmé : Fébb Teljesitmény Elérejelzések
F6bb teljesitménymutaték (KPI = elesl ml(eer or€jeizese

> e A multbéli adatokon alapulo Elorejelzések:
Multbéli adatok:

Polci ar Optimalizalas: milyen arakat
o . ?
A kateg6riam csékkent vagy alkalmazzak a gyakorlatban?

novekedett? Promocios Elérejelzések: mekkora

Melyik gyartonak készénhetd a arbevétellel szamolhatok adott arponton és
novekedas? mekkoraval a versenytarsaim?

Mekkora arbevételt generaltam az U . Elhagyo vasarlok: hanyan fogjak elhagyni a
termékeimmel? . markamat a kovetkezd periodusban?

. Kitol vettem el piacrészt? IV. Fogyasztasi ciklusok eldrejelzése:
beazonositja a vasarldi fogyasztasi ciklusokat
- célzott, személyre szabott ajanlatok
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Elérhetoségeink:

michalis.christou@retailzoom.net
B-1051 Széchényi Istvan tér 7
www.retailzoom.net

O@W®HO®




